
Analyse outils email marketing 
 

1. Mailchimp Mailchimp est l'un des outils d'email marketing les plus populaires, 

offrant une variété de fonctionnalités, y compris la gestion des listes d'abonnés, la 

création de modèles d'emails, des automatisations, des intégrations avec des 

plateformes populaires comme Jimdo et des analyses détaillées. Mailchimp offre un 

plan gratuit avec des fonctionnalités de base et des plans payants pour des 

fonctionnalités avancées. 

 

2. Sendinblue Sendinblue est une autre option populaire pour l'email marketing. Il offre 

des fonctionnalités similaires à celles de Mailchimp, telles que la gestion des listes 

d'abonnés, la création de modèles d'emails, des automatisations, et des intégrations 

avec des plateformes populaires comme Jimdo. Sendinblue se distingue par sa 

tarification basée sur le volume d'emails envoyés plutôt que sur le nombre 

d'abonnés, ce qui peut être avantageux pour certaines entreprises. 

 

3. GetResponse GetResponse est une plateforme d'email marketing qui offre des 

fonctionnalités telles que la gestion des listes d'abonnés, la création de modèles 

d'emails, des automatisations, des intégrations avec des plateformes populaires 

comme Jimdo, et des analyses détaillées. GetResponse se distingue par ses 

fonctionnalités de webinaires et de tunnels de vente, qui peuvent être utiles pour les 

entreprises axées sur la conversion et la génération de leads. 

 

4. AWeber AWeber est une plateforme d'email marketing qui propose des 

fonctionnalités similaires à celles de Mailchimp, y compris la gestion des listes 

d'abonnés, la création de modèles d'emails, des automatisations, des intégrations 

avec des plateformes populaires comme Jimdo, et des analyses détaillées. AWeber 

se concentre sur la simplicité d'utilisation et offre un support client de qualité. 

 

5. Constant Contact Constant Contact est une plateforme d'email marketing qui offre 

des fonctionnalités telles que la gestion des listes d'abonnés, la création de modèles 

d'emails, des automatisations, des intégrations avec des plateformes populaires 

comme Jimdo, et des analyses détaillées. Constant Contact est réputé pour son 

support client et propose également des fonctionnalités supplémentaires telles que 

la gestion des événements et les sondages. 

  



Raison du choix de l’outil: 
 

1. Intégration native : Mailchimp dispose d'une intégration native avec Jimdo, ce qui 

facilite grandement la connexion des deux plateformes. Cette intégration simplifie la 

synchronisation des listes d'abonnés, l'ajout de formulaires d'inscription sur votre 

site Jimdo et la gestion de vos campagnes d'email marketing. 

 

2. Facilité d'utilisation : Mailchimp est reconnu pour sa facilité d'utilisation et sa 

convivialité, ce qui le rend accessible aux utilisateurs de tous niveaux de 

compétence. Cette facilité d'utilisation est également un point fort de Jimdo, et la 

combinaison des deux plateformes peut offrir une expérience utilisateur cohérente. 

 

3. Fonctionnalités gratuites : Mailchimp offre un plan gratuit avec des fonctionnalités 

de base qui peuvent être suffisantes pour les petites entreprises ou les projets à 

petit budget. Cette option peut être particulièrement intéressante si vous débutez et 

que vous souhaitez minimiser vos dépenses. 

 

4. Automatisations puissantes : Mailchimp propose des automatisations avancées qui 

vous permettent de gérer vos campagnes d'email marketing de manière plus 

efficace. Les automatisations comprennent les séquences d'emails, les campagnes 

basées sur le comportement des abonnés et les messages de bienvenue 

automatisés, entre autres. 

 

5. Analyses détaillées : Mailchimp fournit des analyses détaillées de vos campagnes 

d'email marketing, y compris les taux d'ouverture, de clics et de désabonnement. 

Ces informations vous aideront à optimiser vos campagnes et à améliorer 

l'engagement de vos abonnés. 

 

6. Large éventail d'intégrations : En plus de Jimdo, Mailchimp s'intègre à un grand 

nombre d'autres plateformes et services populaires, ce qui peut faciliter la gestion 

de votre marketing en ligne et la croissance de votre entreprise. 
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